Инвестиционное предложение

I. Общие сведения о проекте

1. Название проекта: Реконструкция незавершенного строительством опытного завода специальных станков, оснастки и специальных инструментов в завод по производству порошковых красок в д. Избино Вилейского района 
2. Отраслевая принадлежность проекта: промышленность
3. Место реализации проекта: д. Избино Вилейского района
4. Описание проекта (суть инвестиционного проекта, предпосылки, задачи, что ожидается от инвестора, почему проект может его заинтересовать)
	Реализация проекта позволит создать на территории Республики Беларусь предприятие по производству высококачественных порошковых красок для внутреннего потребления, а также реализации на экспорт.

Учредитель Барикани Фарамарз Фатах имеет опыт создания и управления крупным производством порошковых красок в Исламской Республике Иран – Peka Chemie Industrial Co.




5. Степень готовности проекта (наличие бизнес-плана, ТЭО, проведение маркетинговых исследований или других форм, свидетельствующих о подготовке проекта (с обязательным указанием даты разработки)):

	Готовность проекта – 100 % (разработан бизнес план, ТЭО, маркетинговое исследование).


II. Сведения об инициаторе проекта

1. Полное наименование организации: иностранное частное производственно-торговое унитарное предприятие «Бел Пека Пэйнт»  
2. Дата регистрации: 24.01.2012
3. Распределение уставного фонда в долях, %: 

	Юридические лица:
	Доля

	- государственной формы собственности
	

	- частной формы собственности
	

	Физические лица
	100 %


III. Характеристика рынков планируемой к выпуску продукции

A. Характеристика намечаемой к выпуску продукции:

1. Наименование и описание продукции: порошковые краски
2. Основные потребители: Промышленные предприятия и др.
3. Основные конкуренты (производители схожих по потребительским характеристикам товаров): в Республике Беларусь один производитель ЧУП «МАВ» 

B. Характеристика внутреннего рынка

1. Текущий объем рынка (за последний отчетный период, необходимо указать год): 

порядка 18000000 USD
2. Планируемая доля внутреннего рынка: 35,5 %
3. Стратегия работы на внутреннем рынке:


более низкие цены


более высокое качество


более привлекательный сервис 


государственная поддержка (защита от импорта, гарантированные государственные закупки и иная поддержка)


иное (указать):

	Индивидуальный подход к каждому клиенту

	Гибкие условия оплаты

	…


4. Государственное регулирование (регулирование цен, лицензирование деятельности и т.д.): нет
5. Рентабельность продаж продукции (в %): 1,8 (в 2021 году)
6. Степень концентрации (примерная суммарная доля рынка пяти крупнейших игроков, в %): 2021 г. – 2,2%, 2030 – 28,6%.
7. Прочее (указать): Место для ввода текста

C. Характеристика внешних рынков

1. Предполагаемое распределение объема продаж по основным регионам,  %:

	Страны EAЭС
	в т.ч. рынок РБ
	Страны ЕС
	Иные страны

	95
	35,5
	5
	


2. Имеется ли у компании опыт экспорта в указанные страны:

 да;  нет
3. Экспортируются ли иными производителями РБ данные товары на основные целевые рынки продукта (-ов):







 да;  нет
IV. Описание имеющейся инфраструктуры
Ж/д и автотранспортный доступ: 

 собственная ж/д ветка 
 ветка БелЖД (расстояние от участка, км): 1

 общереспубликанские автомобильные дороги (расстояние в км): 1
 другие дороги с усовершенствованным покрытием (расстояние в км): 1

Наличие коммуникаций:

 электросеть (вольтаж: 10кВт, расстояние в км: 1,7)

 водопровод

 газопровод (от газораспределительной станции высокого давления «Вилейка»)
Земельный участок и производственные площади:

 наличие земельного участка (площадь: 3 га, назначение: промышленное)

 наличие строений (площадь: 12000 м2, назначение: промышленные)

Прочая инфраструктура:

 склады хранения, логистические терминалы (площадь: 3431,3 кв.м., описание: производственный корпус, д. Избино, Вилейского района)

 возможность дальнейшего расширения производства и установки дополнительных мощностей (имеется)
 возможность создания необходимой инфраструктуры за счет средств бюджета (описание: Место для ввода текста)

 иная (указать): Место для ввода текста
V. Ключевые преимущества проекта 
Описание каждого кратко:
 развитый бренд: Peka Chemie Industrial Co. (Исламская Республика Иран) – крупнейший производитель порошковых покрытий на территории Ирана. Компания создана в марте 1995 году с целью производства различных видов промышленных покрытий). Компания Peka Chemie изготавливает различные порошковые покрытия на основе акриловых, полиуретановых, гибридных, полиэфирных и эпоксидных смол, а также покрытия с различными видами блеска.

Peka Chemie Industrial Co имеет 12 производственных линий, мощность производства в одну смену 14400 тонн порошковых покрытий. Численность сотрудников завода – 180 человек. Peka Chemie Industrial Co обладает огромным рынком сбыта в Иране порядка 8000 тонн, также экспортирует продукцию в такие страны, как Оман, Ливан, Ирак, Афганистан и др. Порошковые покрытия, производимые компанией, используются в следующих отраслях:

1. строительство;

2. машиностроение:

3. легковые автомобили;

4. сельскохозяйственная техника;

5. нефтяная и газовая промышленность; 

6. мелиорация и водоснабжение;

7. климатическая отрасль;

8. сельскохозяйственная техника;

9. бытовая техника;

10. электротехническая и светотехническая промышленность.

Компания Peka Chemie, как крупнейший производитель порошковых покрытий в Иране, в настоящее время получила множество международных сертификатов качества, таких как:

•
ISO 14001; 

•
OHSAS 18001; 

•
ISO/IEC 17025; 

•
ISO 9001:2008;

•
ISO 14001:2004;

•
OHSAS 18001:2007;

•
TZW).
 профильный персонал: подготовка производственного персонала по специальностям будет осуществляться поставщиком оборудования при участии инженеров и технологов компании Peka Chemie Industrial Co. При осуществлении пуско-наладочных работ работники для работников предприятия будет проведено обучение непосредственно на предприятии с использованием учебных планов, разработанных для сотрудников предприятия. Для обучения топ-менеджеров, а также технологов и инженеров предприятия предусмотрены командировки в Иран на действующее предприятие по производству порошковых красок Peka Chemie. Работники предприятия будут иметь возможность обучаться напрямую у специалистов завода Peka Chemie Industrial Co из Ирана и завода-производителя оборудования, которые прибудут для контроля производства и ввода завода в эксплуатацию. Для обеспечения успешной реализации инвестиционного проекта инициаторы проекта будут способствовать привлечению руководителей и специалистов самой высокой квалификации).

 сеть поставок сырья и комплектующих: (ЕС, Иран, Беларусь, Китай). 

 товаропроводящая сеть: Республика Беларусь, ЕАЭС, Украина, ЕС.
 гарантированные объемы заказов:  8000 тонн.
 наличие действующих патентов, лицензий, разрешений: Товарный знак № 42719, выданный Национальным центром интеллектуальной собственности, правообладатель – Иностранное частное производственно-торговое унитарное предприятие «Бел Пека Пэйнт».
 наличие льгот при реализации проекта: льготы, предусмотренные Декретом Президента Республики Беларусь от 7.05.2012 г. №6 «О стимулировании предпринимательской деятельности на территории средних, малых городских поселений, сельской местности».
☐ основные партнеры

 иные (указать): 
	1) высокое качество продукции

	2) конкурентоспособная цена

	3) импортозамещение

	4) экологичность производства и потребления

	5) долговечность

	6) эстетичность

	…


VI. Финансирование  проекта

A. Общие инвестиционные затраты по проекту, всего: 25 884 000 USD
B. Источники формирования инвестиционных ресурсов:

	
	Источник
	Сумма средств

	
	Собственные средства
	8 351 900

	
	Средства инвестора
	     

	
	Государственная поддержка
	     

	
	Гранты
	     

	
	Долгосрочные кредиты
	17 532 100

	
	Краткосрочные кредиты
	     

	
	Прочие(указать): 

	Итого по проекту:
	25 884 000


С. Направления использования инвестиционных ресурсов:
С. Направления использования инвестиционных ресурсов:

      исследования и разработки

 создание инфраструктуры

 строительство

      приобретение недвижимости
 закупка оборудования, технологий, лицензий

 подготовка производства

      пополнение оборотных средств 

      другое (указать):

D. Форма участия инвестора в проекте:

	Формы участия инвестора в проекте
	Доля инвестора в уставном капитале при реализации планируемой формы  участия, %

	
	Внесение вклада в уставный фонд нового предприятия
	100

	
	Приобретение пакета акций (доли в уставном фонде) существующего предприятия 
	     

	
	Приобретение предприятия как имущественного комплекса
	     

	
	Дополнительная эмиссия акций для продажи инвестору
	     

	

	Прочие(указать): 

	
	Место для ввода текста
	     

	
	Место для ввода текста
	     

	
	Место для ввода текста
	     


E. Предварительные показатели финансовой эффективности проекта
	Показатель
	Значение

	Годовая выручка (без НДС, после выхода на проектную мощность), USD
	24185000

	Срок выхода на проектную мощность, лет/года
	6

	Простой срок окупаемости, лет/года
	8,9

	Динамический срок окупаемости, лет/года
	12,2

	NPV*, USD
	8546800

	IRR*, %
	12,18

	Ставка дисконтирования***, %
	8,14


	* Показатели IRR и NPV указаны по состоянию на  18 год реализации проекта

	


 Контактная информация

Контактное лицо по проекту (ФИО, должность)*: Дмитренко Вероника Сергеевна, помощник директора иностранного частного предприятия «Бел Пека Пэйнт»

Телефон раб.: 8017 2502009: 

Факс: 8017 2502009
E-mail: info@belpekapaint.by
Веб-сайт: www.belpekapaint.by
Дата составления инвестиционного предложения: 20.05.2019
* Если форма заполнена иным лицом, необходимо также указать контакты исполнителя, заполнившего форму

